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“是情结，也是机缘巧合吧。我从小就
喜欢养蜜蜂，常跟在蜂农背后看他们采收割
蜜。”说起自己的“蜂缘”，毛祚胜娓娓道来。

20世纪90年代，毛祚胜东渡日本游学，
住在北海道，那里天气寒冷，周边有好多养
蜂人，他就跟着学习。回国后，他到福建省
农林大学蜂学院学习，以优异成绩结业，曾
以优秀学员身份代表108位同学上台发言。

当时，他想到明溪生态环境好，发展
养蜂这一“空中农业”大有作为。他的想
法得到时任雪峰镇书记汤炳龙的支持。
当时镇里对每户蜂农有精准扶贫的菜篮

子工程提案。想到能将所学为大家服务，
毛祚胜这位雕刻大师就义务当起了当地蜂
农的专业老师。

2017年，他送技术下乡，得知蜂农的管
理方式和蜂具陈旧落后，养蜂人辛苦一整
年也挣不了几块钱。他决心利用自己所学
帮助蜂农。凭借养蜂知识，针对蜜蜂的习
性，结合工艺美术设计原理，他创新设计
出“一款多功能蜂箱”，经过改良的蜂箱集
合了防雨檐、斜入口、降落台、天窗、压条、
固定锁扣、观察口、易搬运等 10 多项功
能，产品获得国家专利。第一批投放使

用，就得到广大蜂农一致称赞：“使用安
全、便捷、高产。”很快，这种新型蜂箱向周
边省市广泛推广。

新型蜂箱有檐防雨，有扣防脱，搬运便
捷又安全，可是换了蜂箱，蜜蜂就能达到高
产吗？毛祚胜解释说：“别看蜜蜂小，中蜂
盗性强，会因争抢食物而互相厮杀，我在蜂
箱外增加隔挡，让它们各安一隅，安居自然
乐业，产量就上来了。冬天天冷，开箱箱内
温度会大量流失，有观察口，不用开箱就可
以知道箱里的情况。多功能蜂箱里的每一
项设计都是针对蜜蜂习性的……”

工匠大师发明多功能蜂箱

合作社里的老蜂农纳闷：“毛大师养
蜂怎么能赚钱？”

“生意，拆解开，是陌生和满意。我经
常对蜂农说，做生意就是要让陌生群体感
受到满意。要让客户感受到你的真诚服务，
必须做到两点：先做好你的人品，再生产好
你的产品。产品绝对是企业的生命力！质量
好的蜂蜜没有过期一说。真正好的蜂蜜抗菌
性特别强，我们合作社的蜂蜜就是以这样的
标准，赢得口碑。”毛祚胜说。

可是蜂蜜每公斤收购价150元，加包
装、封口、人工费合计 10 元，160 元卖
出。哪来的利润？

“我在蜂蜜行业是没挣钱，但是，我
发快递的订单多。快递公司会给我让利，
寄一个快递少1元，我一个月发一万个快
递，快递公司就会让利 1 万元。这是团
队，品牌以及平台给我的返利，我的利润
就来自第三方。” 毛祚胜揭开谜底。

合作社取得的成功，引起多方关注，

纷纷登门取经，请求授课。 雪峰镇残疾
人中蜂养殖技能培训班、三明市老区农村
实用（养蜂）技术培训班、三明市民政局
三明市创业职业学校……一场场公益免费
讲座，毛祚胜倾囊相授，只为让创业者学
会自己造血。

导师、专家也鼎力相助。2020年，福
建省农林大学蜂学院院长、福建省蜂学会
苏松坤会长和三明市科技局等领导到南山
蜂场观摩，将“三明市中蜂养殖专业合作
社”牌子授予合作社。

俗话说，教会徒弟饿死师傅。徒弟们
学会技术后，自然会想着自立门户。好不
容易拉起的盘子要怎样巩固？“有舍才有
得，到了第二年，我把收益比例从第一年
的五五分成，调成三七分成，我三，社员
七。因为，我只是提供平台和后台，平日
里都是社员在干活，干得多必需收得多。”
就这样，毛祚胜以让利的方式，使合作社
稳固发展。如今，合作社拥有一项国家发
明专利、3个注册蜂蜜品牌商标与2家互联
网平台“微时刻平台”“福建农信福e购”
对接合作。2021年，央视长达40分钟专访
推介毛祚胜中蜂养殖成功脱贫致富的经验。
好口碑，吸引优质客户，这些年，他不发广告
也不进企业宣传，只要在朋友圈里发一个割
蜜的信息，订单纷至，最远的销到黑龙江。有
些客户直接开车几百公里过来拉。

毛祚胜的故乡在福清。
“小毛师傅，你回来福清吧，我

们给你跟你父亲一样的福利待遇。”
是的，二厂一中心、工作室、大住
宅，家乡开出的条件极具诱惑力。可
他，没有随着父亲回去。

他说，父亲毛新华 1970 年支援
山区建设，落户清流小三线建设 07
厂，当时是厂里技艺最好的油漆师
傅。6岁时，他就跟来了，是真正的
07 子弟。07 厂没落后，就到明溪，
一晃几十年过去了。

让其割舍不下的是第二故乡——
明溪，这片养育之恩的山水风情，一
走进乡村，老人们热情招呼着：“老
太婆，杀鸡，快点杀鸡，我要跟毛大
师喝两杯……”

非遗微雕技艺工作室里弟子们的
雕工技艺日渐精湛，山区蜂场里的蜂
农充满欢笑。毛祚胜说：“他们都让
我有满满的成就感。”

周末，毛祚胜会把儿子带去蜂场
体验养蜂人的不易，以真诚构建甜蜜
产业，这是他少时的情结，这更是一
位工匠大师助农脱贫的赤诚情怀。

（图片由受访者提供）
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“我们在油茶林下饲养的
跑山鸡畅销福州、厦门等地，
今后的屠宰工作可全部委托给
村里的屠宰厂，再也不用全家
上阵手忙脚乱了。”6 月 14
日，大田县前坪乡上地村冷链
物流项目自动化屠宰生产线投
产，村民林初丘看着自家的毛
鸡上挂、烫毛、脱毛、冲洗等
工序一气呵成，工人们将清理
干净的跑山鸡进行真空包装、
冷冻储存，兴奋不已。

上地村冷链物流项目是中
铁“助力乡村振兴 喜庆建党
百年”援建项目，占地面积
645 平 方 米 ， 总 投 资 120 万
元，集自动化屠宰、冷藏、运
输为一体，配置屠宰、冷藏、
包装、运输等现代化功能区。
项目建成后，全年可处理跑山
鸡8万只，黑山羊4000只，冷
藏蔬菜 1100 吨，将进一步促
进村民就业，增加村财收入，
提高农产品贮存加工能力，实
现农产品有效增值，带动县域
冷链物流产业发展，以产业振
兴助力乡村振兴。

“2021年7月，中铁一局捐
赠上地村资金 110 万元，用于
援建冷链物流项目，进一步提
高当地农产品的贮存、加工、配
送能力，推动田货出山，促进村
财增收和村民致富。”上地村第
一书记胡超介绍。

上地村曾经是省级贫困
村，产业单一、村财收入困
难，部分土地荒芜，村庄发展
相对滞后。2017 年，村民人
均可支配收入16530元，村集
体经济收入仅为5.25万元。

如何增强村集体经济“造
血”功能，释放发展活力？上
地村在原党支部书记退休大校
林佳山的带领下，按照“树上
油茶果，树下跑山鸡，田间蔬
菜绿”产业布局，引进公司，
成立专业合作社，流转闲置土
地220余亩种植高山蔬菜，养
殖跑山鸡1.5万余只，建设生
产基地，种植生姜、油茶300
亩，唤醒了村内的“沉睡资
源”，促进产业振兴。

“村里还投入扶贫专项资
金80万元，实施创辉农业蛋鸡
项目助力扶贫工程，已实现存
栏蛋鸡 40 万羽，日产鸡蛋 20
吨。”上地村党支部书记、村委
会主任林长泉介绍，这“既带动
了产业发展，每年村财还有固
定分红9.6万元，一举两得。”

产业发展起来了，销路更
是关键。2020 年，上地村以

“军地共建，融合发展”为发
展理念，探索“党支部+公
司+农户”增收路径，由村集
体经济和村民共同投资入股，
成立佳田农业开发有限公司，
对接75222部队、中铁一局等
单位，供应跑山鸡、油茶、鸡
蛋等县域农副产品进入部队超
市和食堂，走出了一条“军
队+央企+村”融合促发展路
子。2021 年，佳田公司销售
额达500多万元，为村财增收
35万元。

如今，上地村一改从前面
貌，依靠特色农业产业和军民
融合，将资源变资产、资金变
股金、村民变股民，走出了一
条特色的生财之道，让村集体
的“腰包”鼓起来，百姓过上
幸福、富裕的生活。
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说起毛祚胜，很多人
知道他是微雕大师毛新华
之子，是三明工匠、福建省
非物质文化遗产明溪微雕
技艺代表性传承人。他的
微雕作品获得国家及省市
级多种奖项，还被香港东
方艺术博物馆珍藏。目
前，在国内唯有毛氏父子
二人能进行“立姿蒙眼微
雕”创作，堪称一绝。不
过，人们只知其艺术造诣
精深，却很少听说他的养
蜂技术了得。

一个艺术圣殿的工艺
大师，一个割着蜂蜜的养
蜂人，是什么机缘让毛祚
胜成了这样的跨界达人？
带着疑问，笔者来到位于
明溪县雪峰镇烽林小区的
朝南北蜜蜂专业合作社，
拜访毛祚胜。

明溪蜜源散，3个月时间，毛祚胜踏遍
明溪4镇5乡88个村实地考察，进村入户推
广新型蜂箱。看到贫困户生活艰难，他更
加坚定了养蜂扶贫这条路。2018年7月，在
政府和蜂农的支持下，他牵头成立明溪县
朝南北蜜蜂专业合作社，并担任理事长。
合作社成立后，他忙前忙后，从蜜蜂的选
种、蜂王培育，到入股农户的培训、接洽合
作，天天连轴转，他最挂心的还是各村的贫
困户。于是，他拿着“五统一”的合作意向
书，直奔盖洋镇白叶村，找到村支书余家
廉，提出以“公司+农户+产品链+互联网”
模式，对村里的贫困户开展精准脱贫，让他
们学会养蜂，“能够自己造血”。

为何首选离县城最为偏远的白叶村？
“白叶村跟将乐、泰宁交界，那里的贫困户
更需要帮助，但村子在君子峰保护区里，蜂
蜜质量上乘。我给他们的承诺是：只要入
股加盟合作社，统一免费技术培训、统一供
应蜂种、统一防疫防治、统一换王、统一品
牌包装销售。全程技术支持，他们只要负

责安心养蜂就行，割蜜时要自己卖也行，卖
不了，我按1公斤150元的价格兜底回收。”
毛祚胜说。

就这样，一来二去，合作社旗下积聚了
58户建档立卡贫困户。

对自己带着蜂群加盟的蜂农，毛祚胜
同样承诺，蜂农入股几箱，自己也投放几箱
在蜂场，平日由蜂农看顾，到收割蜂蜜时，
双方一起到场，不分彼此，一起收割。第一
年按五五分成。这让蜂农吃了定心丸。很
快，合作社发展到全县蜜源最好的白叶、大
坑、画桥、罗翠、夏阳、紫云等12个村。

蜂蜜产业混杂，优劣伴生。质量是最
好的口碑，而且每个区域里的蜜源都是有
限的，超过饱和度的，蜂蜜难说不会造假，
因此，区域保护是合作的前提。为了保证
蜂蜜质量稳定，合作社合理安排蜂场，不容
许超过限定蜂群饱和度。成立5年来，坚持
从源头杜绝风险因素，坚持“零添加、零用
药、零污染”，所产蜂蜜天然纯净，受到了广
大消费者的认可。

蜂种的选择取决于地源性。蜜蜂需要
大面积的蜜源，蜜源不足时，要喂，不喂就会
饿死。中蜂（土蜂、中华蜜蜂）则不同，零散
的蜜源会采，每天早出晚归，特别吃苦耐
劳。而且有投工投劳小、见效快与抗病能力
强的优势。明溪县森林覆盖率占全省前例，
中药植物资源1380种，养殖中蜂得天独厚。

就这样，抱团取暖、坚定前行，从创业初
期购买优质中蜂群100群，发展到目前已固
定拥有12家蜂场、成员60名，覆盖4镇5乡
12个村，共有1500群优质中蜂群，年产天然
百花蜜约2.25万公斤，销售额达360万元。
公司和合作社将65%的收益用于社员的脱
贫致富。58 户建档立卡贫困户的入股金
5000元，一年收益有两次分红，第一年就发
放分红金10万余元，全部成功脱贫。白叶村
蜂农老余带着20多口蜂箱加盟，在毛祚胜帮
助下，增长到120箱，增收8万元。

毛祚胜，这位工匠大师现在又多了一
个荣誉，他被雪峰镇党委、政府授予“创业
致富带头人”称号。

创立合作社 当起扶贫带头人2

工艺大师的甜蜜产业
●黄奕丽
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毛祚胜为残疾人开展中蜂养殖培训

◀ 福建省
农林大学中蜂
学院院长苏松
坤在南山蜂场
观摩

微雕大师毛祚胜


