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打造精品钢企
铸就卓越品牌

福建金牛水泥
有限公司

以优质产品和服务
为客户创造价值
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金秋时节，全国首个杂
交水稻种子出口质量安全示
范区、国家级制种县——泰
宁县制种田里金色稻浪起
伏，丰收在望 。

“我们公司是福建省最
大的稻种出口企业，生产
的杂交稻种品质优良，表
现出良好的产量优势，深
受越南、巴基斯坦、菲律
宾等‘一带一路’共建国
家欢迎，目前我司是越南
最大的进口杂交稻种供应
商。”科荟种业股份有限公
司常务副总经理苏志国说。

稻种生产已成为三明市
现代种业发展的金字招牌。
2022 年我市杂交水稻制种
面积 31.8 万亩，产量 6800
万公斤，约占全国的四分之
一，位居全国首位。

今年是共建“一带一
路”倡议提出 10 周年，也
是海关关衔制度实行 20 周
年。为帮助辖区稻种产业持
续向好发展，三明海关充分
发挥职能作用，深入学习贯
彻习近平总书记给红其拉甫
海关全体关员的重要回信精
神，选派业务骨干深入稻种
企业，以境外关注的病虫害
为重点，协同开展基地病虫
害监测，“面对面”向稻种
企业讲授“一带一路”共建
国家等贸易市场检疫法规和
技术标准等信息，及时为企
业答疑解惑。

“我们在帮助企业建立
健全自检自控体系基础上，
强化源头管理和过程控制，
实行田间检疫、生产质控、
出口验证、综合评定放行全
链条监管模式，实现管得
住、放得开、通得快。同
时，为辖区稻种企业的小样
出 口 、 海 外 试 种 提 供 便
利。”三明海关查检科科长
李晶说。

（骆志雄 黄响珠）

三明海关助力
我市稻种出口

“欢迎来到直播间，今天给大家展示我们
本地人最爱的几款产品，依旧有你们最爱的
湿籽花生，营养丰富，欢迎大家选购。”10月9
日，走进宁化县石壁镇陈塘村的一户小院中，
门口悬挂着的“五星级美丽庭院”牌子十分醒
目，庭院的主人张红梅正在直播卖货。“我们
做直播就是利用家里的小院子为背景，销售
本地农产品，目前主推乌桕蜜。”

如今，在石壁镇越来越多的人像张红梅
一样走上“美丽庭院+直播带货”的致富路，让
自家庭院催生美丽经济。

石壁镇因地制宜，大力发展陈塘村青草
药、白莲种植，结合观光旅游，形成百草园青
草药种植基地、荷花栈道旅游观光景点，同

时把美丽乡村庭院建设同庭院经济相结合，
把青草药、白莲种植引入庭院，打造白莲庭
院“小经济”特色产业；在陈塘村主干道沿途
庭院统一规划种植蔬菜和鱼腥草、马蹄金等
青草药，既美化了居住环境，又增加了村民
收入。

通过政策引导、资金支持、政府服务，石
壁镇探索“党建+美丽庭院+小经济”新模
式，鼓励妇女群众利用庭院内外空地建设小
果园、小菜园、小花园，开展庭院美化、亮化、
绿化行动，探索直播带货和电商销售，增加
庭院收入。

（本报宁化记者站 夏淑珍 通讯员 张
伟 陈良富）

庭院+直播，催生美丽经济

最近，2023年“三明蜜桔”桔王争
霸赛结果揭晓，永安市曹远镇陈坑村
江坑家庭农场的特早蜜桔荣获“三明
桔王”称号。

陈坑村是永安市特早蜜桔重点
村，平均海拔近 500 米，与其他地方
相比，陈坑特早蜜桔提前一个多月成
熟，9月就可大量上市。目前，村里
90%以上家庭种植特早蜜桔，种植面
积达 1100 多亩，年产量 230 多万公
斤，当地蜜桔全部用有机肥种植，不
打除草剂、甜蜜素，口感纯正，相当畅
销，村民年收入人均可超2.56万元，
成为福建省“一村一品”示范村。

近年来，永安市曹远镇按照“一
村一品”发展思路，因地制宜发展特
早蜜桔产业，蜜桔产业绿了大山，鼓
足了村民的“钱袋子”。

蜜桔的产量、品质是打开市场的
关键。曹远镇创新推行“党建+多社
联动+现代农业”发展模式，由陈坑
村股份经济合作社牵头，引导鑫进种
植养殖专业合作社、江坑家庭农场集
约发展特早蜜桔1000多亩；投资150
多万元，新建了陈坑村特早蜜桔产品
交易中心，年产值可达1000多万元。
同时，鼓励农户精选引进大分一号、
稻叶、日兰一号、宫本、岩畸等蜜桔新

品种，对接农业部门，发挥科技特派
员作用，提升桔园管理水平。目前，特
早蜜桔产业在曹远陈坑、下早、东风、
上墩、蔡地等村已成主导产业，全镇
蜜桔种植面积约 4600 亩，亩产约
3000公斤，总产量可达1350万公斤。

蜜桔丰产丰收，曹远镇通过媒体
宣传、举办品评，帮助促销。巧借沪
明、浦永合作的东风，陈坑特早蜜桔
亮相“绿都明品”系列农产品暨“三明
蜜桔”上海推介会，名气大为提升。
今年，陈坑特早蜜桔一上市，就被各
地水果商抢购一空。

（黄中泉 柯仁鹏 高 洁）

“一村一品”造就“三明桔王”

办厂屡遭挫折

“人生坎坷，我创业遭遇许多挫折，若是
不够坚强，也许就永远无法站起，走到今天
很是艰难。”回望走过的路，江万明如是说。

江万明是泰宁县梅口乡大洋村人，今年
51岁，兄弟仨中排行老二。他家人口多，生
活贫困。

1989 年 7 月，江万明高中毕业后回家，
一边种地，一边到漳州批来录音机磁带，到
周边乡镇赶圩摆摊贩卖，赚钱贴补家用。

1992年12月，他到县造纸厂应聘，想借
此改变命运，不料四年后下岗，梦想破灭。
他只好回家重操旧业，将单季稻改种烟，一
年可赚四五千元，烟后稻供一家人口粮，一
种就是三年。

1997年、2000年，大哥、父亲相继病逝。
一家十几口人的生活重担，全落在刚结婚不
满一年的江万明肩上。

泰宁毛竹资源丰富，江万明便将毛竹运
到邵武、将乐、沙县贩卖，一车能赚几百元，
一年可赚一万多元。

贩卖毛竹时，江万明结识了在将乐开竹
制品厂的台湾王老板。王老板让江万明在

当地办一家竹制品加工厂，由他投资提供设
备、负责销售。2002年江万明选择在乡里投
资13万元，建起竹制品加工厂。将毛竹加工
成半成品，卖给王老板在厦门的公司，再加
工成成品销往日本等地。

2005年，王老板的公司倒闭，加工厂产
品积压，货款没法回笼，资金链中断，亏损20
多万元。面对这一沉重打击，江万明咬牙坚
持。2006年与福州郭先生合作，将竹材加工
成成品，向其供货。虽然利润微薄，却不愁
销路，一年有五六万元纯利。

然而，就这样的“小目标”，也因2008年
金融危机毁于一旦。 价值40多万元的产品
找不到销路，最后当废品处理，只卖了4000
多元，这一次亏损了38万元。

2009年，竹制品加工厂被迫关闭。
江万明不肯放弃，可商场凶险，他又栽

了一个跟头。
这年 10 月，他应龙岩永定的吴先生之

邀，到龙岩抚市镇办竹制品加工厂。双方口
头协议，由吴先生盖好厂房，提供原材料，江
万明租下厂房，购置设备生产。就这样，江
万明投资60万元创办了竹制品加工厂，招了
30多人，每天消耗的毛竹就有500根。

可工厂开工仅2个月，合作就黄了，谈好
每吨 420 元的毛竹价格涨到 620 元，所有进
账货款都要经吴先生账号转入，钱进账后吴
不肯拿出。江万明明知上当，可强龙斗不过
地头蛇，只好作罢，以亏损60万元为代价，买
了个惨痛教训。

小便利店成“聚宝盆”

办竹制品加工厂7年，亏损180万元，加
上借款利息，负债200多万元。

返乡后，江万明心灰意冷，愁肠百结，苦苦
寻找出路，最后还是决定外出闯荡，寻找商机。

2011 年春节过完后，江万明借了 1000
元钱，带着老婆和5岁幼女，到苏州投靠开便
利店的侄女，每天上街寻找店面。

功夫不负有心人。半年后，他在苏州相
城区发现一位江西人开的便利店要转让。
这家店一个月收入近5000元，扣除房租，剩
余3500元，省吃俭用勉强满足一家人生活。

为筹集 1 万多元的转让费，江万明将
2010年水灾安置在泰宁城郊的毛坯房降价
出售，回苏州将店面盘下。

重新开张后的头一天，营业额达 1700
元，比转让前翻番，且每天增长。

江万明的人生转机从此开始，经营5个
月，节余2万元还能还点债。

2011年，便利店对面公安大楼装修，装
修公司张总请江万明帮忙找2套房子租作办
公室，答应介绍费3600元。

江万明找到房后却拒收介绍费，张总很
感动，便将公司日常采购用品全部在便利店
买，一下子，日营业额增至4000多元。江万
明半年赚了30万元，从此发家致富。

2014年，装修完成后，装修公司撤离，便
利店隔壁又建立警务室，办理挂车牌业务，
人流量猛增，便利店生意更好了。

2015年，附近建大桥和公园，工人消费
多，加上小区上千住户，生意兴旺。赚到的钱，
江万明积攒用来还债，这一年还债110万元。

越挫越勇实现梦想

面对网购冲击，2016年江万明与在江苏
开便利店的弟弟、4个侄儿侄女一起投资180
万元，在苏州吴中区开起“好享购生活超

市”。超市生意兴隆，一年营业额达1500多
万元，利润240多万元。

尝到甜头，2018 年“好享购生活超市”
投资 320 万元，在江苏昆山开了一家面积
达 2500 平方米的大超市。虽地理位置不
错，但时尚网购的年轻人鲜有光顾，前来
购物的多为老年人，他们喜欢买特价。开
张后，超市生意萧条，第二年便倒闭，亏损
260万元。

2020年春节过后，“好享购生活超市”投
资240万元，到苏州吴江区开超市。一年后
又亏损了220多万元。

接连亏损，但江万明没有退缩。2021
年，江苏比高投资集团董事长黄亚强找到江
万明合作开“双拥超市”。由黄亚强出资220
万元，占股45%，江万明负责经营，担任总经
理，占股55%，退役军人朱行彦、侄儿江复兴
同时参与经营。

“双拥超市”在苏州市是首家，开张后，
优惠政策吸引了众多退役军人家庭光临，生
意火爆，吸引了当地新闻媒体的关注，《中国
国防报》在一版显著位置刊发《江苏省苏州
市首家双拥超市开业》的文章。

“双拥超市给了我信心，还想在其他地
方增开几家，今后，还要开以学校、医院等
命名的超市。”历经起伏，江万明闯劲依旧。

江万明对创业很执着，对公益事业同样
执着。梅口乡老年协会成立，他牵头捐了1.8
万元；2022年7月，梅口乡交洋村游建才的儿
子做肾移植手术，费用无着落，江万明组织在
苏州经商的老乡捐款1.38万元；2008年四川
汶川地震、2021年河南郑州水灾、泰宁县梅口
乡温仂坑建大桥、新桥乡汾信村村道硬化，他
都捐了款。在江苏，帮助老乡协调商务纠纷，
他都义不容辞。 （图片由受采访者提供）
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他来自泰宁的偏僻山乡，创业追梦，办竹制品厂、开便利店、开超市，越挫越勇，负重前

行，终获成功；他热心公益，助老解困，执着奉献，乐在其中。他叫江万明，江苏泰宁商会常

务副会长，苏州市明福佳企业管理有限公司、苏州市众选便利有限公司总经理。

◀永安
市曹远镇陈
坑村特早蜜
桔种植基地

▼陈坑村特早蜜
桔亮相上海大舞台

▲ 江万明在江苏省苏州市吴中区与人合作开办的“双拥超市”
◀ 江万明（左一）在查看进货商品


